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1. INTRODUZIONE

Panoramica del modulo

L'accesso ai finanziamenti € uno dei passaqgqi piu critici e spesso piu
impegnativi per i giovani imprenditori che vogliono trasformare le
proprie idee ininiziative sostenibili. Nell'economia digitale di 0qgqi, i
percorsi di finanziamento tradizionali si stanno evolvendo rapidamente
e l'ascesa dell'Intelligenza Artificiale (IA) sta trasformando il modo in cui
le startup pianificano le finanze, individuano opportunita di
finanziamento e si connettono con gli investitori.

Questo modulo e pensato per fornire alle startup guidate dai giovani e
potenziate dall'lA l'alfabetizzazione finanziaria, le intuizioni strategiche e
gli strumenti pratici necessari per orientarsi nel panorama dei
finanziamenti. Verranno esplorate sia le fonti di finanziamento
tradizionali che quelle innovative—dalle sovvenzioni e microfinanza fino
alle fellowship equity-free e alle opportunita di investimento abbinate
tramite IA.

In particolare, il modulo introduce anche come le tecnologie IA possano
aiutare ad automatizzare la pianificazione finanziaria, migliorare le
richieste di finanziamento, valutare la preparazione degli imprenditori
verso gli investitori e costruire partnership strategiche. Che tu stia
costruendo la tua prima impresa o scalando un‘idea a impatto sociale,
questo modulo ti aiutera a ottenere il capitale necessario in modo piu
intelligente e rapido.

Al termine del modulo sarai in grado di:

. Valutare i bisogni e gli obiettivi di finanziamento della tua startup.

. l|dentificare e valutare le fonti di finanziamento piu adatte.

. Applicare strumenti |A per semplificare la pianificazione
finanziaria e i processi di candidatura.
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Migliorare la tua preparazione verso gli investitori e costruire
partnership strategiche perifinanziamenti.

Presentare con sicurezza la tua iniziativa per attrarre le giuste
opportunita di finanziamento.
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e 2. COMPRENDERE | BISOGNI DI
FINANZIAMENTO E LA
PIANIFICAZIONE FINANZIARIA

Gli imprenditori devono capire quanta liquidita € necessaria per avviare
e far crescere le proprie imprese. Una corretta pianificazione finanziaria
assicura che le risorse vengano allocate in modo efficace, evitando
carenze di capitale e mantenendo una crescita sostenibile. Questa
sezione tratta gli aspetti chiave della pianificazione finanziaria e di come
valutare i bisogni di finanziamento.

L'importanza di una pianificazione finanziaria solida, della corretta tenuta dei registri e delle decisioni
basate sui dati

Sezione 1- L'importanza della pianificazione finanziaria per le startup

Perigiovaniimprenditori che integrano I'|A neiloro modelli di business, la
pianificazione finanziaria va ben oltre la semplice contabilita. Si tratta di
allineare la visione strategica con le risorse necessarie a sostenere
'innovazione, scalare le operazioni e mantenere la competitivita. La
pianificazione finanziaria consente agli imprenditori di anticipare i
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bisogni di flusso di cassa, allocare le risorse in modo efficiente e
sviluppare strategie di lungo periodo per la sostenibilita e la crescita.

Sezione 2 - Identificare i costi aziendali e i fabbisogni di finanziamento

Gliimprenditori devono comprendere obblighi e requisiti finanziari per
garantire un funzionamento regolare ed evitare rischi economici. Una
pianificazione finanziaria efficace consente di prendere decisioni
informate su generazione diricavi, investimenti e spese, assicurando
stabilita finanziaria di lungo termine.

. Unacorretta contabilita e gestione fiscale garantisce conformita
alle normative e consente di monitorare la redditivita.

. Comprendere concetti finanziari come ricavi, profitti, spese
operative e flusso di cassa aiuta a valutare la posizione finanziaria
e i bisogni di capitale.

. Monitorare le tendenze del cash flow consente di determinare
quando e quanto capitale raccogliere, garantendo sostenibilita.

. Esplorare opzioni di finanziamento (prestiti, sovvenzioni,
crowdfunding). Ogni fonte offre diversi livelli di controllo e
flessibilita. Gli imprenditori devono scegliere 'opzione che meglio
si adatta ai propri obiettivi.

L'lA e gli strumenti digitali possono aiutare gliimprenditori a prevedere
rischi, automatizzare la contabilita e implementare meccanismi di
sicurezza finanziaria.

Key Takeaways:

. Lapianificazione finanziaria e essenziale per la sostenibilita
dellimpresa.

. Mantenere registri finanziari e comprendere il flusso di cassa
migliora il processo decisionale.

. Esplorare diverse fonti di finanziamento consente di ottenere il
capitale piu adatto.
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i.SEZIONE 3. FONTI DI FINANZIAMENTO TRADIZIONALI E ALTERNATIVE

Questa sezione analizza diversi modi per finanziare la tua impresa: dalle
fonti tradizionali come sovvenzioni e prestiti fino a opzioni alternative
come venture capital e crowdfunding. Ogni metodo ha vantaggi e
svantaqgi, e la scelta del mix giusto dipende dagli obiettivi e dalla fase
del business.

3.1Sovvenzioni e finanziamenti pubblici

Le sovvenzioni e i programmi pubblici sono ottimi per le startup nelle
fasiiniziali, in particolare quelle orientate all'innovazione o all'impatto
sociale.

Finanziamento Pre-Seed: opzioni iniziali

. Bootstrapping - Utilizzare i propri risparmi.

« Friends & Family - Supporto da contatti stretti.

. Sovvenzioni pubbliche - Fondi non rimborsabili per avviare senza
cedere quote.

3.2 Prestiti e microfinanza

Se hai bisogno di finanziamenti strutturati, prestiti e microfinanza
possono fornire capitale con piani di rimborso.

. Prestiti tradizionali - Adatti aimprese con un chiaro modello di
ricavi e piano di rimborso.

. Microfinanza - Piccoli prestiti flessibili per startup o imprenditori
senza accesso alle grandi banche.
Con la crescita del business, e possibile passare dai microprestiti a
forme di finanziamento piu ampie che supportano I'espansione.

3.3 Venture Capital and Angel Investment

e |lventure capital (VC) e gli angel investor possono fornire capitale e
supporto per scalare rapidamente.
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e |nvestimentiin equity: Gli investitori forniscono capitale in cambio

della proprieta nella tua azienda. Strumenti di finanziamento
flessibiliincludono:

Sweat Equity - Offrire quote in cambio di lavoro anziché denaro.
Note convertibili - Prestiti a breve termine che si trasformano
successivamente in equity.

SAFEs (Simple Agreements for Future Equity) - Permettono agli
investitori di finanziare subito la tua startup in cambio di quote
future, senza stabilire immediatamente la valutazione dell'azienda.
E un metodo flessibile e adatto alle startup per raccogliere fondi
senza pressioni immediate.

3.4 Crowdfunding e prestiti peer-to-peer

Raccogliere fondi direttamente dal pubblico puo sostenere la crescita e
al tempo stesso validare la tua idea di business. Entrambi i metodi
offrono vantaggi unici che possono aiutare a colmare i gap di
finanziamento nelle fasi iniziali e supportare lo sviluppo complessivo
dellimpresa.

Crowdfunding: il successo richiede un‘attenta selezione della
piattaforma, una pianificazione accurata della campagna, un
marketing intenso e un‘affidabile gestione delle consegne. Il
crowdfunding costruisce supporto comunitario e valida la
domanda di mercato.

Peer-to-Peer (P2P) Lending: metodo innovativo in cui i singoli
richiedenti si connettono direttamente con i prestatori tramite
piattaforme online, bypassando le banche tradizionali. Queste
piattaforme valutano il profilo della tua impresa e la tua affidabilita
creditizia, offrendo prestiti a tassi competitivi e con termini di
rimborso flessibili. Il P2P lending ha spesso processi di
approvazione piu rapidi e puo essere particolarmente interessante
per imprenditori nelle fasi iniziali che hanno bisogno di capitale
veloce. Questo modello consente anche di personalizzare i piani di
rimborso in base al flusso di cassa, rendendo piu semplice la
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gestione delle obbligazioni finanziarie durante la crescita
dellimpresa.

3.5 Finanziamenti equity-free: competizioni, fellowship e sfide
pubbliche di innovazione

Nel mondo delle startup, i finanziamenti di solito comportano
condizioni: diluizione dell'equity, obblighi di rimborso o pressioni a lungo
termine da parte degli investitori. Ma per i giovani imprenditori, in
particolare quelli nella fase di idea o prototipo, i finanziamenti equity-
free rappresentano un‘alternativa interessante. Sono fonti di capitale
che nonrichiedono di cedere quote della propria azienda né di restituire
denaro, permettendo di mantenere piena proprieta e potere
decisionale.

In questa sezione esploriamo il crescente mondo delle opportunita
equity-free, incluse competizioni per startup, fellowship per giovani,
grant di innovazione e sfide pubbliche. Vedremo come trovarle, come
candidarsi e come possano accelerare la crescita della tua iniziativa.

Cos’e I'equity-free funding?

Sitratta di capitale che ricevi per la tua startup o progetto senza dover
cedere proprieta(equity) né contrarre debiti. Al posto degli investitori o
prestatori tradizionali, i fondi equity-free provengono spesso da
istituzioni pubbliche, non-profit, acceleratori, universita o dalle divisioni
CSR(Corporate Social Responsibility) di grandi aziende.

Tipologie comuni:

. Competizioni di pitch per startup (locali, regionali, globali)

. Sfide pubbliche diinnovazione (es. clima, salute digitale,
empowerment giovanile)

. Fellowship per giovani fondatori

. Seed grant da enti governativi o organismi internazionali di
sviluppo
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Premi universitari per I'imprenditoria

Benefici per i giovani imprenditori:

Mantieni pieno controllo delle decisioni aziendali.

Nessun obbligo di rimborso, riducendo lo stress finanziario.
Validazione precoce della tua idea da istituzioni autorevoli.
Maggiore credibilita e visibilita nell'ecosistema startup.

Accesso a network e mentorship, spesso inclusi nel
finanziamento.

Inclusivita: molti programmi sono pensati per sostenere fondatori
sottorappresentati.

Questi vantaggi sono cruciali nelle fasi iniziali di una startup, quando i
giovani imprenditori hanno bisogno di liberta per sperimentare e fare

pivot.

Strumenti IA per laricerca di sovvenzioni:

OpenGrants - Ti abbina a grant pubblici e privati.

Fundsonomics - Usa I'|A per analizzare il profilo della tua startup e
suggerire finanziamenti.

Dealroom - Monitora startup e trend di finanziamento, incluso
capitale non diluitivo.

Pro tip: utilizza LinkedIn, Twitter (X) e canali Telegram per sequire
acceleratorilocali, ambasciate e hub diinnovazione, che spesso
pubblicano call e opportunita regionali.

Come vincere una pitch competition o una innovation challenge:

Allinea la tuaidea con lo scopo della call (SDG, inclusione, tech-for-
good, ecc.)

Presenta un forte legame problema-soluzione-impatto.

Evidenzia trazione o potenziale, anche in fase iniziale.

Usa pitch deck chiari e visivi(Pitch.com, Canva).
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Includi insight di mercato o previsioni basate su |A se possibile:
colpisce e dimostra innovazione.

Prepara una founder story personale di 30-60 secondi,
coinvolgente e visionaria.

Key Takeaways:

Esiste un ampio spettro di opzioni di finanziamento, dalle
sovvenzioni governative al venture capital e al crowdfunding.
Ogni fonte ha compromessi; scegli un mix che si allinei alla fase e
agli obiettivi del tuo business.

Le partnership strategiche possono integrare i finanziamenti
tradizionali fornendo capitale e competenze di mercato.

| finanziamenti equity-free sono un’‘opzione potente e favorevole ai
founder, ideale perigiovani che vogliono mantenere controllo ed
evitare debiti o diluizione precoce.

Le competizioni per startup e le sfide pubbliche di innovazione
stanno crescendo a livello globale—soprattutto per startup a
impatto, tecnologiche e allineate agli SDG.

Vincere richiede chiarezza, visione e preparazione, mai benefici
vanno oltre il capitale: visibilita, credibilita e network.
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ii.SEZIONE 4 STRUMENTI FINANZIARI BASATI SU IA E PROCESSI

DECISIONALI

L'lA non & solo per i giganti tecnologici: rappresenta un cambiamento
radicale per i giovani imprenditori che vogliono ottimizzare la
pianificazione finanziaria, ottenere finanziamenti e rafforzare la fiducia
degli investitori. Questa sezione esplora strumenti pratici di IA che
possono aiutarti a prendere decisioni finanziarie piu intelligenti, valutare
i rischi e migliorare le relazioni con gli investitori.

Il ruolo dell'lA nel migliorare le previsioni finanziarie, la valutazione del rischio e le relazioni con gli
investitori.
Gli strumenti basati su IA possono semplificare le richieste di finanziamento e guidare decisioni piu
accurate.

4.11A per previsioni finanziarie e valutazione del rischio

Sfruttare I'analisi basata su |A aiuta a prevedere il flusso di cassa futuro
e a identificare potenziali rischi finanziari. Le analisi predittive guidate
dall'lA consentono di anticipare il cash flow, individuare rischi e
adeguare le strategie in tempo reale.

Strumenti europei:

Spendesk (Francia) - Gestione delle spese e previsioni per startup
basate su lA.
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Tink (Svezia, EU-wide) - Piattaforma di open banking con |A per
insight finanziari in tempo reale.

FinCompare (Germania) - Consulenza finanziaria basata su IA per
opzioni di finanziamento alle PMI.

4.2 Assistenza con |A nelle domande di sovvenzioni e prestiti

Gli strumenti digitali che integrano I'|A possono semplificare il processo
di candidatura ai finanziamenti, abbinando il profilo della tua impresa a
sovvenzioni e prestiti disponibili e ottimizzando i contenuti delle
domande per aumentare le probabilita di successo.:

Esempi:

. EIC Accelerator Al Tool (EU-wide, Horizon Europe) - Utilizza I'lA
per valutare le candidature delle startup a finanziamenti UE e
fornisce feedback automatizzato per migliorarne la qualita.

. Fundsonomics (Paesi Bassi, EU-wide) - Motore diricerca basato
su |A per sovvenzioni e prestiti europe

4.3 1A nelle relazioni con gli investitori e nella valutazione aziendale

L'lA puo rafforzare il coinvolgimento degli investitori personalizzando le
comunicazioni in base alle loro preferenze e fornendo analisi dati solide
per giustificare la valutazione e le proiezioni di crescita della tua
impresa, aumentando cosi la fiducia degli investitori.

Esempi:

. Pitchgrade Al (Germania, EU-wide) - Analisi dei pitch deck basata
su |A per gli incontri con gli investitori.

. Dealroom (Paesi Bassi, EU-wide) - Ricerca di mercato e
matchmaking con investitori basati su |A per startup.

Key Takeaways - Sezione 4:
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Gli strumenti IA migliorano previsioni finanziarie, valutazione dei
rischi e processi decisionali grazie all'elaborazione di dataset
complessi.

La semplificazione delle domande di finanziamento tramite |A
aumenta le possibilita di ottenere sovvenzioni e prestiti.
Migliorare le relazioni con gli investitori con insight basati sui dati
accresce la credibilita e sostiene una valutazione aziendale piu
persuasiva.
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SEZIONE b. ST STRATEGIE PER OTTENERE FINANZIAMENTI

Questa sezione illustra strategie pratiche per ottenere finanziamenti in
modo efficace. Si concentra sulla redazione di un business plan
convincente, sulla preparazione di un pitch efficace per investitori e
finanziatori, e sull'uso dell'lA per ottimizzare le domande di
finanziamento. L'obiettivo e fornire passaggi concreti che aumentino le
probabilita di attrarre il capitale necessario alla crescita.

Le strategie fondamentali per attrarre investimenti - come sviluppare un business plan efficace,
presentare un pitch curato e sfruttare I'lA per le richieste di finanziamento - permettono agli imprenditori di
comunicare in modo chiaro la loro visione e scalare iniziative basate sull'lA.

5.1 Redigere un business plan vincente

Un business plan solido deve esprimere chiaramente la tua visione,
'opportunita di mercato, il vantaggio competitivo e le proiezioni
finanziarie. E fondamentale sottolineare come lintegrazione dell'1A
migliori le operazioni, stimoli 'innovazione e crei una via scalabile verso
la redditivita.

Esempio di strumento IA:

. LivePlan - Software di business planning basato su |A che aiuta a
creare piani aziendali strutturati con previsioni finanziarie in
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tempo reale. Include modelli, strumenti di financial modeling e
analisi di mercato.

5.2 Sei pronto per il finanziamento?

Prima di fare domanda, assicurati che la tua idea imprenditoriale sia
chiara, realistica e ben strutturata.

Checklist rapida:

. So quanti soldi mi servono e perché.

. Conoscoimieiclienti.

. Hounbusiness plan semplice (anche 1-2 pagine).

. So spiegare cosa rende diversa la miaidea.

. Posso mostrare qualcosa di concreto (prototipo, sito, pagina
social).

. Soquale tipo di finanziamento & piu adatto a me(grant, prestito,
investimento, ecc.).

Come I'lA puo aiutarti a prepararti al finanziamento?

Gli strumenti IA non sono solo per esperti tech: possono aiutare
qualsiasi giovane imprenditore a prepararsi a richiedere finanziamenti.
Che tu stia scrivendo un business plan, creando un pitch deck o
ricercando investitori, ci sono strumenti facili da usare che ti fanno
risparmiare tempo e migliorano i risultati.

Strumenti utili per startup early-stage:

. LivePlan: per creare business plan semplici con modelli e
previsioni.

. Notion Al: per organizzare idee e scrivere documenti(strategie,
roadmap, proposte).

. Beautiful.ai: per creare pitch deck professionali in pochi minuti.

. Copy.ai: per scrivere descrizioni di prodotti, contenuti web,
mission aziendali.

. Tome.app: pertrasformare un’‘idea in una storia visiva.
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. StartUs Insights: database diinvestitori e startup nel tuo settore.
. Grantable.ai: aiuta a scrivere domande di finanziamento efficaci,
basate su grant reali.

Esempi di prompt per I'lA:

. Business Planning:
o "Aiutamia scrivere un business plan semplice per un‘app
mobile che aiuta gli studenti a gestire lo stress.”
o ‘Creaunabreve descrizione della miaidea: un negozio online
di abbigliamento riciclato per giovani.”
o “Quali costi di base devo considerare se voglio aprire un
piccolo caffe?”
. Funding Readiness:
o “Spiegala miaidea di startup come se parlassiauna
commissione di grant: [inserisciidea].”
o “Scriviun paragrafo sucome il mio progetto supportala
sostenibilita ambientale.”
o “Quali tipi di sovvenzioni o competizioni posso richiedere se
avvio una startup tecnologica quidata da giovani in Europa?”

5.3 Perfezionare il pitch: coinvolgere investitori e finanziatori

Un pitch efficace deve essere chiaro, basato sui dati e coinvolgente. Gli
investitori cercano una storia ben strutturata che metta in evidenza il
potenziale di mercato e il vantaggio competitivo.

Cosa cercano gli investitori:

. Chiarezza sul problema: definisci chiaramente il problema che
affronti, illustra la dimensione del mercato, la tua soluzione
innovativa, la scalabilita e I'impatto positivo del tuo approccio
basato su IA.

. Validazione del mercato: dimostrala domanda con prove
(interesse clienti, trazione iniziale, ricerche).

. Scalabilita e vantaggio competitivo: mostra come la tua startup
puo crescere e mantenere la posizione.
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. Solidita finanziaria: previsionirealistiche su ricavi e costi.
Errori da evitare:

. Strategie vaghe.

. Proiezionitroppo ottimistiche.

. Non affrontare rischi potenziali.

. Pitchtroppo tecnico e poco orientato ai benefici concreti.

Strumento IA utile:

. PitchGrade - Analizza i pitch deck con IA, fornisce feedback su
chiarezza, attrattiva per investitori e storytelling.

5.4 Sfruttare I'lA per ottimizzare le domande di finanziamento

L'lA pub migliorare qualita e efficacia delle candidature, abbinare le
startup alle opportunita giuste e ottimizzare la comunicazione con gli
investitori.

Come puo aiutare I'lA:

. Miglioraleggibilita ed efficacia delle proposte di finanziamento.

. Generadomande potenziali degli investitori e simula risposte.

. Monitora trend di investimento e individua il momento migliore per
candidarsi.

Esempio di strumento:

. OpenGrants - motore diricerca basato su |A che abbina startup a
sovvenzioni e prestiti in Europa.

Case Study:

. Mistral Al (Francia) - startup parigina che ha sfruttato insight
basati su |A per ottimizzare la strategia di contatto con gli
investitori. Puntando su etica dell'lA e sovranita dei dati europei,
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ha raccolto 385 milioni di euro in finanziamenti early-stage,
diventando un player di rilievo nel panorama |A europeo.

Key Takeaways - Sezione 5:

« Unbusiness plan solido e un pitch efficace sono fondamentali per
coinvolgere investitori e devono evidenziare il valore unico della
startup.

« Glistrumenti |A possono essere il tuo “asso nella manica”:
perfezionano materiali e domande, aumentando le probabilita di
successo.

. Gliinvestitori vogliono storie chiare e convincenti, supportate da
dati reali. Evita vaghezze o eccessivo tecnicismo.

. Prompt ben strutturati migliorano i risultati: ad esempio “Scrivi un
business plan di 1pagina per una startup di moda sostenibile” o
“Spiega la mia idea a una commissione di grant: [inserisci idea]".

. Strumenti come OpenGrants, PitchGrade e StartUs Insights
aiutano a trovare finanziamenti, perfezionare le candidature e
comprendere i trend degli investitori.

L'lA non e solo utile: € un vero game-changer.
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SEZIONE 6. COSTRUIRE PARTNERSHIP STRATEGICHE PER ACCEDERE
Al FINANZIAMENTI

Le collaborazioni e le partnership possono aprire I'accesso ai
finanziamenti, non solo alla crescita delle vendite o del marketing. Le
partnership strategiche possono spalancare le porte a sovvenzioni,
opportunita di co-finanziamento, infrastrutture condivise, introduzioni a
investitori e maggiore credibilita. Questo modulo colma una lacuna
insegnando ai giovani fondatori come sfruttare le relazioni per ottenere
finanziamenti, soprattutto quando il capitale € limitato e la fiducia €
tutto.

6.1Cosa sono le partnership strategiche?
Definizioni ed esempi di tipologie di partnership:

« Alleanze ONG-ONG o ONG-startup

. Partnership startup-corporate

. Collaborazionitraaccademia e industria
. Collaborazioni startup-autorita pubbliche

La differenza tra collaborazioni, sponsorizzazioni e accordi di co-
finanziamento:

. Collaborazioni
Sono partnership reciproche in cui due o piu partilavorano
insieme su un obiettivo o progetto condiviso. Spesso includono:
o Risorse condivise (conoscenze, reti, strumenti)
o Attivita o eventi congiunti
o Impegnifinanziari nulli o ridotti
. Sponsorizzazioni
Implicano un contributo finanziario o in natura da parte di una
parte (lo sponsor)in cambio di visibilita, branding o associazione a
una causa o evento.
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« Accordi di co-finanziamento
Due o piu organizzazioni contribuiscono congiuntamente con
denaro o risorse per finanziare un progetto o un‘iniziativa. E
comune nelle partnership pubblico-private.

Esempi pratici:

. Partnership aziendali che includono seed funding o fondi per
I'innovazione.

. Diventare subappaltatore o fornitore di innovazione in un progetto
piu ampio.

. Collaborare conincubatori o acceleratori che offrono
finanziamenti o borse di studi

6.2 Costruire una strategia di partnership

e Come identificare e contattare potenziali partner.

e Scambio divalore: cosa offri e cosa ti serve.

e Redigere un semplice Memorandum of Understanding (MoU).

e Utilizzare LinkedIn, eventi di networking e piattaforme Business to
Business (B2B).

6.3 Strumenti di IA per il matchmaking delle partnership

° Piattaforme di collaborazione basate su |A(es. Dealroom,
CoFoundersLab, EU TechRadar).

Key Takeaways

Non cercare solo denaro, costruisci alleanze. Le partnership
strategiche possono aprire l'accesso a finanziamenti irraggiungibili da
soli, dai co-grant alle introduzioni agli investitori.

Pensa da giocatore di squadra. Che si tratti di una candidatura

congiunta a un grant, del subappalto sotto un‘organizzazione piu grande
o della partecipazione a un consorzio, le partnership possono portare la
tua startup nella stanza in cui si prendono le decisioni sui finanziamenti.
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Fase iniziale? Scegli bene i partner. Quando stai ancora costruendo
credibilita, collaborare con organizzazioni affidabili aggiunge serieta e
aumenta le probabilita che i finanziatori ti prendano sul serio.

Usa I'l A per fare networking con scopo. Dagli strumenti di
matchmaking con gli investitori alle piattaforme di scoperta di
partnership, I'lA pu0 aiutarti a identificare e connetterti con gli alleati
giusti pit velocemente e in modo piu strategico

7.- Conclusione

Accedere ai finanziamenti come giovane imprenditore non significa piu
solo bussare alle porte giuste: significa sapere come aprirle con dati,
strumenti e relazioni strategiche. Come hai visto in questo modulo,
combinare la pianificazione finanziaria con soluzioni basate su lA ti
permette diindividuare le giuste opportunita di finanziamento, creare
candidature convincenti e prendere decisioni aziendali piu intelligenti.

Dalle fellowship equity-free e competizioni di pitch agli strumenti
avanzati di |A che valutano rischi e connettono investitori, esiste una
vasta gamma di supporti disponibili per le iniziative guidate da giovani.
La differenza la fa la tua prontezza: |a capacita di articolare la tua
visione, mostrare trazione e allinearti alle priorita di finanziatori,
investitori e partner.

Il futuro del finanziamento non &€ solo finanziario: e tecnologico,
relazionale e strategico. Usa cio che hai appreso per costruire slancio,
restare informato e persequire percorsi di finanziamento che si allineino
ai tuoi valori e agli obiettivi di crescita.

Il tuo prossimo passo? Applicare questi strumenti, testare la tua
strategia e intraprendere azioni coraggiose verso la costruzione di una
startup ad alto impatto e finanziariamente sostenibile.
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