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1. INTRODUKSJON

Oversikt over modulen

Tilgang til finansiering er et av de viktigste og ofte mest utfordrende
stegene for unge griindere nar de skal gjere ideene sine om til
baerekraftige foretak. | dagens digitale gkonomi utvikler tradisjonelle
finansieringsveier seq raskt, og fremveksten av kunstig intelligens (KI)
forandrer hvordan oppstartsbedrifter planlegger gkonomi, identifiserer
finansieringsmuligheter og knytter kontakt med investorer.

Denne modulen er utformet for & gi ungdomsledede og Al-stgttede
oppstartsbedrifter skonomisk forstaelse, strategisk innsikt og praktiske
verktgy som trengs for & navigere i finansieringslandskapet. Du vil
utforske bade tradisjonelle og innovative finansieringskilder - fra tilskudd
og mikrofinansiering til aksjefrie stipend og Al-matchede
investeringsmuligheter.

Viktig er det at denne modulen ogsa introduserer hvordan Al-teknologier
kan bidra til @ automatisere wgkonomisk planlegging, forbedre
finansieringssgknader, vurdere investorberedskap og bygge strategiske
partnerskap. Enten du bygger din fgrste bedrift eller skalerer en idé med
sosial innvirkning, vil denne modulen hjelpe deg med a sikre kapitalen du
trenger smartere og raskere.

Ved slutten av denne modulen vil du kunne vurdere
finansieringsbehovene dine, evaluere de best egnede
finansieringskildene, bruke Al til & effektivisere prosesser og presentere
prosjektet ditt med selvtillit.

Laeringsmal:
Ved slutten av denne modulen vil du kunne:

- Vurder oppstartsbedriftens finansieringsbehov og mal
- Identifiser og vurder de mest passende finansieringskildene



%

Bruk Al-verktgy for & effektivisere skonomiske planleggings- og

sgknadsprosesser
Forbedre investorberedskapen din o0g bygg strategiske

finansieringspartnerskap
Presenter prosjektet ditt med selvtillit for a tiltrekke deg de riktige

finansieringsmulighetene
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2. FORSTAELSE AV FINANSIERINGSBEHOV
0G OKONOMISK PLANLEGGING

Griindere ma forsta hvor mye kapital som kreves for a starte og utvikle
bedriftene sine. Riktig skonomisk planlegging sikrer at de fordeler
ressurser effektivt, unngar skonomiske underskudd og opprettholder
baerekraftig vekst. Denne delen dekker viktige aspekter ved gkonomisk
planlegging og hvordan man vurderer finansieringsbehov.

Viktigheten av robust skonomisk planlegging, nogyaktig journalforing og datadrevne beslutninger

Del 1 Viktigheten av okonomisk planlegging for
oppstartsbedrifter

For unge griindere som integrerer Al i forretningsmodellene sine, gar
gkonomisk planlegging langt utover bare bokfgring. Det handler om &
samkjere den strategiske visjonen med ressursene som trengs for a drive
innovasjon, skalere driften o0g opprettholde konkurranseevnen.
@konomisk planlegging lar grindere forutse kontantstrambehov, fordele
ressurser effektivt og utvikle langsiktige strategier for baerekraft og
vekst.
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Del 2: Identifisering av forretningskostnader og
finansieringsbehov

Griindere ma forstad sine gkonomiske forpliktelser og krav for & sikre
problemfri drift og unngad skonomiske risikoer. Finansiell planlegging lar
grundere ta informerte beslutninger om inntektsgenerering,
investeringer og utgifter, noe som sikrer langsiktig gkonomisk stabilitet.

Riktig bokf@ring og registrering, samt overholdelse av skattekrav.
Serg for at bedrifter overholder regelverket og gjer det mulig for
dem & spore Ilgnnsomheten.

A forstd gkonomiske konsepter som inntekter, fortjeneste,
driftskostnader og kontantstrem hjelper griindere med & vurdere
sin skonomiske stilling og finansieringsbehov.

A spore kontantstremtrender hjelper med & bestemme nar og hvor
mye kapital som skal hentes inn, noe som sikrer beerekraft i
virksomheten.

Utforske finansieringsalternativer (1an, tilskudd, folkefinansiering).
Ulike finansieringskilder tilbyr varierende nivaer av kontroll og
gkonomisk fleksibilitet. Griindere ma velge det alternativet som
passer best til deres forretningsmal.

Al og digitale verktey kan hjelpe griindere med a forutsi risikoer,
automatisere regnskap og implementere gkonomiske sikkerhetstiltak.

Viktige konklusjoner:
Finansiell planlegging er avgjgrende for baerekraft i bedrifter.

A fore skonomiske oversikter og forstd kontantstremmen
forbedrer beslutningstaking.

A utforske ulike finansieringsalternativer lar bedrifter sikre riktig
type kapital.
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SEKSJON 3. TRADISJONELLE 0G ALTERNATIVE
FINANSIERINGSKILDER

Denne delen gar gjennom ulike mater a finansiere virksomheten din p3,
fra tradisjonelle kilder som tilskudd og lan til alternative alternativer som
risikokapital og folkefinansiering. Hver metode har fordeler og ulemper,
og a velge riktig blanding avhenger av forretningsmalene dine og stadium
i prosessen.

3.1Tilskudd og statlig finansiering

Tilskudd og offentlige finansieringsprogrammer er flotte for
oppstartsbedrifter i tidlig fase, spesielt de som driver innovasjon eller
sosial innvirkning.

Forfinansiering for sakorn: Alternativer for tidlig finansiering
inkluderer:
Bootstrapping - Bruk av dine egne sparepenger.
Venner og familie - Fa stotte fra naere forbindelser.
Offentlige tilskudd - |kke-tilbakebetalbare midler som hjelper
deg med a starte uten a gi fra deg eierskapet.

3.2 Lan og mikrofinansiering
Hvis du trenger strukturert finansiering, kan lan og mikrofinansiering gi
kapital med nedbetalingsplaner.
Tradisjonelle lan - Best for bedrifter med en tydelig inntektsmodell
og tilbakebetalingsstrateqi.
Mikrofinansiering - Mindre, fleksible 1an for oppstartsbedrifter eller
grandere uten tilgang til store banker.

Etter hvert som bedriften din vokser, kan du ga fra mikrolan til sterre
finansieringsalternativer som stgtter ekspansjon.

3.3 Risikokapital og engelinvesteringer

Risikokapital (VC) og engelinvestorer kan tilby finansiering og stette for
rask skalering.
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Aksjeinvesteringer: Investorer bidrar med kapital i bytte mot
eierskap i selskapet ditt. Fleksible finansieringsverktgy inkluderer:
Sweat Equity - Tilbyr aksjer i bytte mot arbeid i stedet for
kontanter.
Konvertible obligasjoner - Kortsiktige lan som senere
konverteres til egenkapital.
SAFE-er (enkle avtaler for fremtidig egenkapital) - la
investorer finansiere oppstartsbedriften din na i bytte mot
aksjer senere - uten @ matte bestemme selskapets verdi med
en gang. Det er en fleksibel og oppstartsvennlig mate & skaffe
penger pa uten umiddelbart press.

3.4 Folkefinansiering og peer-to-peer-utlan

A skaffe midler direkte fra offentligheten kan gi vekst og samtidig
bekrefte forretningsideen din. Begge metodene tilbyr unike fordeler
som kan bidra til & bygge bro over finansieringshull i tidlig fase, samtidig
som de stgtter den generelle forretningsveksten.

Folkefinansiering: Suksess med folkefinansiering krever ngye
plattformvalg, grundig kampanjeplanlegging, energisk
markedsfgring og palitelig gjennomfering. Folkefinansiering
bygger stgtte i lokalsamfunnet og validerer markedets
ettersparsel.

Peer-to-peer (P2P)-lan: Lan er en innovativ finansieringsmetode
der individuelle Iantakere kobler seg direkte til langivere via
nettplattformer, og omgar tradisjonelle banker. Disse
plattformene vurderer bedriftens profil og kredittverdighet, og
tilbyr 1an til konkurransedyktige renter med fleksible
tilbakebetalingsvilkar. P2P-lan har ofte raskere
godkjenningsprosesser og kan vaere spesielt attraktive for
grandere i en tidlig fase som trenger rask tilgang til kapital. Denne
modellen lar deg tilpasse tilbakebetalingsplaner for a samsvare
med kontantstremmen din, noe som gjer det enklere a handtere
gkonomiske forpliktelserilgpet av bedriftens vekstfase.
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3.5 Aksjefri finansiering: Konkurranser, stipend og utfordringer innen
offentlig innovasjon

u | oppstartsverdenen kommer finansiering vanligvis med betingelser
- egenkapitalutvanning, tilbakebetalingsforpliktelser eller langsiktig
press fra investorer. Men for unge griindere, spesielt de som er pa idé-
eller prototypestadiet, presenterer egenkapitalfri finansiering et
attraktivt alternativ. Dette er finansieringskilder som ikke krever at du gir
fra deg aksjer i selskapet ditt eller betaler tilbake belgpet, slik at du
beholder fullt eierskap og beslutningsmyndighet.
u | denne delen utforsker vi den voksende verdenen av aksjefrie
muligheter,  inkludert  oppstartskonkurranser,  ungdomsstipend,
innovasjonsstipend og offentlige utfordringer. Vi vil dekke hvordan du
finner disse mulighetene, hvordan du sgker og hvordan de kan akselerere
veksten i foretaket ditt.
u Hva er aksjefri finansiering?
u Egenkapitalfri finansiering refererer til kapital du mottar til
oppstartsbedriften eller prosjektet ditt uten a gi fra deg eierskap
(egenkapital) eller ta opp gjeld. | stedet for tradisjonelle investorer eller
langivere kommer egenkapitalfrie midler ofte fra offentlige institusjoner,
ideelle organisasjoner, akseleratorer, universiteter eller
samfunnsansvarsavdelinger (CSR) i store selskaper. Vanlige typer:

Startup-pitchkonkurranser (lokale, regionale, globale)

Utfordringer innen offentlig innovasjon (f.eks. klima, digital helse,

myndiggjering av unge)

Stipend for unge grindere

Sakorntilskudd fra myndigheter eller internasjonale

utviklingsorganer

Universitetsbaserte entreprengrskapspriser
u Fordeler for unge griindere Egenkapitalfri finansiering er spesielt
verdifull for ungdomsledede prosjekter fordi:

Du beholder full kontroll over dine forretningsbeslutninger.

Null tilbakebetalingsforpliktelser, noe som reduserer gkonomisk
stress.

Tidlig validering av ideen din av anerkjente institusjoner.
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@kt troverdighet og synlighet i oppstartsgkosystemet.

Tilgang til nettverk og mentorskap, ofte inkludert i finansieringen.
Inkludering: Mange programmer er utformet for & lafte
underrepresenterte grunnleggere.

Disse fordelene er avgjgrende i de formative fasene av et foretak narunge
grindere trenger frihet til & eksperimentere og snu virksomheten.

Al-verktoy for tilskuddsoppdagelse:

OpenGrants: Matcher deg med offentlige og private tilskudd.
Fundsonomics: Bruker Al til & analysere oppstartsprofilen din og
anbefale finansiering.

Dealroom: Sporer oppstartsbedrifter og finansieringstrender,
inkludert ikke-utvannende kapital.

Profftips: Bruk LinkedIn-, Twitter- (X) og Telegram-kanalene for a falge
lokale akseleratorer, ambassader o0g innovasjonssentre. Mange
publiserer regionale utlysninger og muligheter.

Hvordan vinne en presentasjon eller innovasjonskonkurranse

Tilpass ideen din til formalet med utlysningen (baerekraftsmal,
inkludering, teknologi for det gode osv.)

Lag en sterk argumentasjon for problemlgsning og effekt

Fremhev fremdrift eller potensial (selv i tidlig fase)

Bruk tydelige, visuelle pitch-presentasjoner (Pitch.com, Canva)
Inkluder Al-drevet markedsinnsikt eller prognoser hvis mulig, det er
imponerende og viser innovasjon.

Forbered en personlig griinderhistorie pa 30-60 sekunder som er
relaterbar og visjonaer

Viktige konklusjoner:
Det finnes et bredt spekter av finansieringsalternativer, fra
statlige tilskudd til risikokapital og folkefinansiering. Begge
metodene tilbyr unike fordeler som kan bidra til & bygge bro
over finansieringsgap i tidlig fase samtidig som de stagtter den
generelle forretningsveksten.
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Hver finansieringskilde har sine egne avveininger; velg en
blanding som samsvarer med forretningsfasen og de
strategiske behovene.

Strategiske partnerskap kan utfylle tradisjonell finansiering
ved a tilby bade kapital og markedsekspertise.

Aksjefri finansiering er et kraftig, grundervennlig alternativ -
perfekt for unge som @nsker & beholde kontrollen og unnga
tidlig gjeld eller egenkapitalutvanning.

Startup-konkurranser og utfordringer innen offentlig
innovasjon vokser over hele verden - spesielt for impact,
teknologi og oppstartsbedrifter som er tilknyttet
beerekraftsmalene.

A vinne krever klarhet, visjon og forberedelse, men
belgnningene gar langt utover finansiering - synlighet,
troverdighet og nettverk.



SEKSJON 4. AI-DREVNE FINANSIELLE VERKTOY 0G
BESLUTNINGSTAKING

Al er ikke bare for teknologigiganter - det er banebrytende for unge
grindere som gnsker & optimalisere gkonomisk planlegging, sikre
finansiering og bygge investorenes tillit. Denne delen utforsker praktiske
Al-verktgy som kan hjelpe deg med & ta smartere gkonomiske
beslutninger, vurdere risikoer og forbedre investorrelasjoner.

Alsrolle i & forbedre okonomisk prognostisering, risikovurdering og investorrelasjoner. Al-drevne verktoy
kan effektivisere finansieringssoknader og veilede mer ngyaktig beslutningstaking.

4.1 Al for okonomisk prognostisering og risikovurdering

A bruke Al-drevet analyse hjelper deg med a forutsi fremtidig
kontantstream og identifisere potensielle skonomiske risikoer. Al-drevet
analyse bidrar til & forutsi kontantstrem, oppdage risikoer og veilede
strategijusteringer i sanntid.

EU-baserte verktoy:
Spendesk (Frankrike) - Al-drevet utgiftsstyring og prognoser for
oppstartsbedrifter.
Tink (Sverige, EU-dekkende) - Al-drevet apen bankplattform for
gkonomisk innsikt i sanntid.
FinCompare (Tyskland) - Al-basert finansiell radgivning for
finansieringsalternativer for SMB-er.
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4.2 Al-drevet hjelp med soknader om stipend og lan

Digitale verktgy som bruker kunstig intelligens kan effektivisere
sgknadsprosessen ved & matche bedriftsprofilen din med tilgjengelige
tilskudd og lan, og optimalisere sgknadsinnholdet for & forbedre
suksessraten. Eksempler:

EIC Accelerator Al Tool (EU-omfattende, en del av Horisont
Europa) Hvordan det hjelper: Bruker Al til & evaluere
oppstartssgknader om EU-finansiering og gir automatisert
tilbakemelding for a forbedre suksessratene.

Fundsonomics (Nederland, EU-dekkende) - Al-drevet sgk etter
EU-tilskudd og -lan.

4.3 Aliinvestorrelasjoner og forretningsverdivurdering

Bruk Al til & forbedre investorengasjementet ved & tilpasse
kommunikasjon basert pa investorpreferanser og tilby robust
dataanalyse for & rettferdiggjere bedriftens verdsettelse og
vekstprognoser, og dermed gke investorenes tillit.

Pitchgrade Al (Tyskland, EU-dekkende) - Al-drevet pitch deck-
analyse for investormgter

Dealroom (Nederland, EU-dekkende) - Al-drevet
markedsundersgkelse og investormatching for oppstartsbedrifter.

Viktige konklusjoner - Del 4
Al-verktgy forbedrer gkonomisk prognostisering, risikovurdering
og generell beslutningstaking ved & behandle komplekse datasett.

Stremlinjeformede finansieringssgknader gjennom Al kan gke
sjansene dine for a sikre tilskudd og lan.

A forbedre investorrelasjoner med datadrevet innsikt bygger
troverdighet 0g statter en mer overbevisende
forretningsverdivurdering.
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SEKSJON 5. STRATEGIER FOR A SIKRE FINANSIERING

Denne delen skisserer praktiske strategier for & effektivt sikre
finansiering. Den fokuserer pa & utvikle en overbevisende
forretningsplan, perfeksjonere presentasjonen din til investorer og
utnytte Al for & optimalisere finansieringssgknader. Malet er & gi deg
handlingsrettede tiltak som forbedrer sjansene dine for a tiltrekke deg
kapitalen som trengs for vekst.

De kritiske strategiene for  tiltrekke seg investeringer - som a utforme en overbevisende
forretningsplan, levere en polert presentasjon og utnytte Al for finansieringssoknader - gjor at griindere
effektivt kan kommunisere visjonen sin og skalere sine Al-drevne virksomheter.

5.1Utarbeide en vinnende forretningsplan

En sterk forretningsplan begr tydelig formulere visjonen din,
markedsmulighetene dine, konkurransefortrinnene dine og de
skonomiske prognosene dine. Legg vekt pa hvordan integrering av Al
forbedrer driften din, driver innovasjon og skaper en skalerbar vei til
lannsomhet. Eksempel pa Al-verktoy:

LivePlan er en Al-drevet forretningsplanleggingsprogramvare som
hjelper griindere med & lage strukturerte forretningsplaner med
gkonomiske prognoser i sanntid. Den tilbyr maler, verktgy for
gkonomisk modellering og funksjoner for markedsanalyse.

5.2 Tittel: Er du klar for finansiering?
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For du sgker om finansiering, sgrg for at forretningsideen din er tydelig,
realistisk og har et sterkt grunnlag. Her er en rask sjekkliste:

O

Jeg vet hvor mye penger jeg trenger og hvorfor.

Jeg forstar hvem kundene mine er.

Jeg har en enkel forretningsplan(selv om den er pa 1-2 sider).
Jeg kan forklare hva som gjgr ideen min annerledes.

Jeg kan vise noe ekte (en prototype, nettside, side pa sosiale
medier osv.).

Jeg vet hvilken type finansiering som passer best for meg
(stipend, lan, investering osv.).

Hvordan kan Al hjelpe deg med & forberede deg pa finansiering?

Al-verktay er ikke bare for teknologieksperter - de kan hjelpe enhver ung
grinder med & bli klar til & sgke om finansiering. Enten du skriver en
forretningsplan, bygger en pitch deck eller undersgker potensielle
investorer, finnes det brukervennlige Al-verktgy som kan spare deg tid og
forbedre resultatene dine. Her er noen spesifikke Al-verktgy som er
spesielt nyttige for grindere i en tidlig fase:

14

LivePlan: Hjelper deg med a lage enkle forretningsplaner med
ferdige maler og gkonomiske prognoser. Flott hvis du er usikker pa
hvordan du skal strukturere ideen din.

Notion Al: Organiserer ideene dine og hjelper deg med & skrive
dokumenter som strategier, forretningsplaner eller partnerforslag.
Beautiful.ai: En smart presentasjonsbygger som lager
profesjonelle pitch-presentasjoner pa fa minutter.

Copy.ai: Skriver produktbeskrivelser, nettstedsinnhold og
oppstartsbedrifters formalsparagrafer - perfekt hvis du ikke er
sikker pa hvordan du skal forklare ideen din tydelig.

Tome.app: Gjor oppstartsideen din om til en visuell historie.
StartUs Insights: En database som viser hvilke investorer eller
andre oppstartsbedrifter som jobber i ditt omrade.

Grantable.ai: Hjelper deg med & skrive sterke og fokuserte
sgknader om finansiering. Oppleert i ekte tilskudd for & gi deg
bedre forslag.
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A bruke riktig prompt er ngkkelen nar man jobber med Al. En prompt er
rett og slett spgrsmalet eller foresparselen du gir til et Al-verktgy for a
fa et resultat. Her er noen eksempler pa prompter du kan preve nar du
bruker verktgy som ChatGPT, Notion Al eller Grantable.ai :

Forretningsplanleggingssparsmal

«Hjelp meg a skrive en enkel forretningsplan for en mobilapp som
hjelper studenter med & handtere stress.»

«Lag en kort beskrivelse avideen min: en nettbutikk for
resirkulerte klaer for unge mennesker.»

«Hvilke grunnkostnader bar jeg vurdere hvis jeg vil starte en liten
kafé?»

Finansieringsberedskapsspgrsmal

«Forklar oppstartsideen min som om jeg snakker med en
tilskuddskomité: [Sett innidé her].»

«SKkriv et avsnitt om hvordan prosjektet mitt stgtter miljgmessig
baerekraft.»

«Hvilke typer tilskudd eller konkurranser kan jeg seke om hvis jeg
starter en ungdomsledet teknologibedrift i Europa?»

5.3 Perfeksjonere presentasjonen: Engasjere investorer og langivere

En overbevisende presentasjon ma veere tydelig, datadrevet og
engasjerende. |nvestorer gnsker en godt strukturert historie som
fremhever markedspotensialet og konkurransefortrinnet ditt.

Hva investorer ser etter:

En tydelig problemformulering: Definer tydelig problemet
bedriften din adresserer, skisser markedsstgrrelsen, vis frem den
innovative lgsningen din, demonstrer skalerbarhet og legg vekt pa
den positive effekten av din Al-forbedrede tilneerming.
Markedsvalidering: Gi bevis pa etterspgrsel gjennom
kundeinteresse, tidlig tiltrekning eller research.

Funded by n +
the European Union @‘uo



http://grantable.ai/

Skalerbarhet og konkurransefortrinn: Demonstrer hvordan
oppstartsbedriften din kan vokse og opprettholde en sterk
markedsposisjon.

Finansiell levedyktighet: Vis realistiske inntektsprognoser og
kostnadsstrukturer.

Rode flagg a unnga: Unnga vage strategier, overoptimistiske
gkonomiske prognoser og manglende evne til 8 handtere
potensielle risikoer.

Vanlige fallgruver: Fokuser pa en balansert fortelling som unngar
overdreven teknisk sjargong og i stedet vektlegger konkrete
fordeler og vekstpotensial.

Eksempel pa Al-verktoy: PitchGrade bruker Al til & analysere
presentasjoner, og gir tilbakemeldinger om klarhet, investorappell og
effektivitetihistoriefortelling. Det bidrar til a forbedre presentasjoner for
a gke investorenes engasjement.

5.4 Utnyttelse av kunstig intelligens for a optimalisere
finansieringssoknader

Al-verktgy kan effektivisere og forbedre finansieringssgknader ved &
forbedre innholdskvaliteten, matche oppstartsbedrifter med relevante
finansieringsmuligheter og forbedre kontakten med investorer. Hvordan
kan Al forbedre finansieringssgknader?

Al-drevne sprakverktgy forbedrer lesbarheten og effektiviteten til
finansieringsforslag.

Al-verktgy genererer spgrsmal fra potensielle investorer og
simulerer svar.

Al sporerinvesteringstrender ogidentifiserer det beste tidspunktet
a seke om finansiering. Markeds- og finansieringsinnsikt,
investortrender

Eksempel pa Al-verktoy: OpenGrants , en Al-drevet sgkemotor for
finansiering som matcher oppstartsbedrifter med relevante tilskudd og
lan over hele Europa.
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Casestudie: Mistral Al (Frankrike) , en Paris-basert oppstartsbedrift,
utnyttet Al-drevet finansieringsinnsikt for & skreddersy sin strategi for
kontakt med investorer. Ved a fokusere pa Al-etikk og europeisk
datasuverenitet sikret de seg 385 millioner euro i tidligfasefinansiering
og ble dermed en viktig akta@r i Europas Al-landskap.

Viktige konklusjoner - Del b:

En overbevisende forretningsplan og presentasjon er avgjgrende
for a engasjere investorer og bar fremheve ditt unike verdiforslag.
Unnga vanlige fallgruver ved a holde strategien din tydelig og
prognosene dine realistiske.

Al-verktgy kan vaere ditt hemmelige vapen. A utnytte Al til &
forbedre finansieringsmateriell og sgknader kan forbedre
investorkontakten og den generelle suksessraten betydelig. Bruk
nybegynnervennlige Al-verktgy som LivePlan, Copy.ai eller
Tome.app til a bygge forretningsplaner, pitchpresentasjoner og
sgknader om sgknader, selv om du ikke har teknisk bakgrunn.

Investorer gnsker klare, overbevisende historier med ekte data.
Fremhev din unike verdi, markedsvalidering, vekstpotensial og
realistiske skonomiske data. Unnga vage eller altfor tekniske
presentasjoner.

Fa bedre resultater ved & bruke velformulerte spgrsmal som:
«Skriv en forretningsplan pa én side for en baerekraftig
moteoppstartsbedrift.»

eller «Forklar ideen min til en tilskuddskomité: [din idé her].»
Verktgy som OpenGrants, PitchGrade og StartUs Insights kan
matche deg med relevant finansiering, forbedre sgknadene dine
og hjelpe deg med a forsta investortrender. Al er ikke bare nyttig -
det er banebrytende.

Funded by n +
the European Union @‘uo




SEKSJON 6. BYGGE STRATEGISKE PARTNERSKAP FOR A
FRIGJORE FINANSIERING

Samarbeid og partnerskap kan fgre til tilgang til finansiering, ikke bare
salgs- eller markedsferingsvekst. Strategiske partnerskap kan apne
derer for tilskudd, samfinansieringsmuligheter, delt infrastruktur,
investorintroduksjoner og gkt troverdighet. Denne modulen vil fylle et
gap ved a laere unge grindere hvordan de kan utnytte relasjoner for
finansiering - spesielt nar kapitalen er begrenset og tillit er alt.

6.1Hva er strategiske partnerskap?

Definisjoner og eksempler pa partnerskapstyper:
NGO-NGO eller NGO-oppstartsallianser
Partnerskap mellom oppstartsbedrifter
Samarbeid mellom akademia og industrien
Samarbeid mellom oppstartsbedrifter og offentlige
myndigheter

Forskjellen mellom samarbeid, sponsoravtaler og
samfinansieringsavtaler.

Samarbeid
Dette er gjensidige partnerskap der to eller flere parter jobber sammen
om et felles mal eller prosjekt. Samarbeid involverer ofte:

Delte ressurser (kunnskap, nettverk, verktay)

Fellesaktiviteter eller arrangementer

Ikke-finansielle eller lavfinansielle forpliktelser

Sponsoravtaler
Sponsing innebaerer et skonomisk eller naturalytisk bidrag fra én
part (sponsoren)i bytte mot synlighet, merkevarebygging eller
tilknytning til en sak eller et arrangement.
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Samfinansieringsavtaler

Ved samfinansiering bidrar to eller flere organisasjoner i fellesskap med
penger eller ressurser for a finansiere et prosjekt eller initiativ. Dette er
vanlig i offentlig-private partnerskap.

Bedriftspartnerskap som inkluderer sakorn- eller
innovasjonsfinansiering.

A bli underleverander eller innovasjonsleverandear i et starre
prosjekt.

Samarbeid med inkubatorer eller akseleratorer som inkluderer
finansiering eller stipend.

6.2 Bygge en partnerskapsstrategi

Hvordan identifisere og kontakte potensielle partnere.
Verdiutveksling: hva du tilbyr kontra hva du trenger.
Utarbeidelse av et enkelt intensjonsavtale (MoU).

Bruk av LinkedIn, nettverksarrangementer og bedrift-til-bedrift-
plattformer(B2B)

6.3 Al-verktoy for partnerskapsmatching

Al-baserte samarbeidsplattformer (f.eks. Dealroom,
CoFoundersLab, EU TechRadar).

Viktige konklusjoner

Ikke bare jag etter penger, bygg allianser. Strategiske
partnerskap kan frigjere finansiering du aldri ville fatt tilgang til
alene, fra felles tilskudd til investorintroduksjoner.

Tenk som en lagspiller. Enten du er medsgker om et stipend,
underleverandgr til en stgrre organisasjon eller blirmed i et
konsortium, kan partnerskap fa oppstartsbedriften din med i
rommet der finansieringsbeslutningene tas.

Funded by n +
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Tidlig fase? Samarbeid smart. Nar du fortsatt utvikler dine
resultater, sker det troverdigheten din & samarbeide med
palitelige organisasjoner og gjer at investorer tar deg mer serigst.

Bruk Al til 8 nettverke med et formal. Fra verktay for
investormatching til plattformer for partnerskapsoppdagelse, kan
Al hjelpe deg med a identifisere og komme i kontakt med de riktige
allierte raskere og mer strategisk.

7.- Konklusjon

A £& tilgang til finansiering som ung grinder handler ikke lenger bare om
a banke pa de riktige dgrene - det handler om & vite hvordan man laser
opp dem med data, verktgy og strategiske relasjoner. Som du har
utforsket i denne modulen, gir kombinasjonen av gkonomisk planlegging
og Al-drevne lIgsninger deg muligheten til & identifisere de riktige
finansieringsmulighetene, lage overbevisende sgknader og ta smartere
forretningsbeslutninger.

Fra aksjefrie stipend og pitchkonkurranser til avanserte Al-verktgy som
vurderer risiko og matcher investorer, finnes det et bredt spekter av
stgtte tilgjengelig for ungdomsledede prosjekter. Det som utgjaer
forskjellen er din beredskap - din evne til & formulere visjonen din, vise
gjennomslagskraft og samkjgre deg med prioriteringene til investorer,
investorer og partnere.

Fremtiden for finansiering er ikke bare gkonomisk - den er teknologisk,
relasjonell og strategisk. Bruk det du har leert til 8 bygge momentum,
holde deg informert og forfalge finansieringsveier som samsvarer med
dine verdier og vekstmal. Ditt neste steg? Bruk disse verktgyene, test
strategien din og ta dristige grep for a bygge en slagkraftig og gkonomisk
baerekraftig oppstartsbedrift.

20



Ny
»
=

Bibliografi

OECD. (2021). Finansiering av smd og mellomstore bedrifter og griindere
2021: En OECD-resultattavle . OECD Publishing. Hentet fra
https://www.oecd.org

Mckinsey & Company. (2020). Fremtiden for Al i finansielle tjenester .
Hentet fra https://www.mckinsey.com

Verdensbankgruppen. (2019). Mikrofinansieringens rolle i
oppstartsfinansiering . Hentet fra https://www.verdensbanken.org

Mer lesning om gkonomisk planlegging og finansieringsstrategier finnes
pa bransjespesifikke plattformer som Financial Times, Harvard Business
Review og fintech-publikasjoner.

Funded by n +
the European Union @‘uo



https://www.oecd.org/
https://www.oecd.org/
https://www.oecd.org/
https://www.mckinsey.com/
https://www.mckinsey.com/
https://www.worldbank.org/
https://www.worldbank.org/

22



	2. Forståelse av finansieringsbehov og økonomisk planlegging
	Seksjon 3. Tradisjonelle og alternative finansieringskilder
	■ I oppstartsverdenen kommer finansiering vanligvis med betingelser – egenkapitalutvanning, tilbakebetalingsforpliktelser eller langsiktig press fra investorer. Men for unge gründere, spesielt de som er på idé- eller prototypestadiet, presenterer egen...
	■ I denne delen utforsker vi den voksende verdenen av aksjefrie muligheter, inkludert oppstartskonkurranser, ungdomsstipend, innovasjonsstipend og offentlige utfordringer. Vi vil dekke hvordan du finner disse mulighetene, hvordan du søker og hvordan d...
	■ Hva er aksjefri finansiering?
	■ Egenkapitalfri finansiering refererer til kapital du mottar til oppstartsbedriften eller prosjektet ditt uten å gi fra deg eierskap (egenkapital) eller ta opp gjeld. I stedet for tradisjonelle investorer eller långivere kommer egenkapitalfrie midler...
	● Startup-pitchkonkurranser (lokale, regionale, globale)
	● Utfordringer innen offentlig innovasjon (f.eks. klima, digital helse, myndiggjøring av unge)
	● Stipend for unge gründere
	● Såkorntilskudd fra myndigheter eller internasjonale utviklingsorganer
	● Universitetsbaserte entreprenørskapspriser
	■ Fordeler for unge gründere Egenkapitalfri finansiering er spesielt verdifull for ungdomsledede prosjekter fordi:
	■ Hvordan vinne en presentasjon eller innovasjonskonkurranse
	Seksjon 4. AI-drevne finansielle verktøy og beslutningstaking
	Seksjon 5. Strategier for å sikre finansiering
	○ Hvordan kan AI hjelpe deg med å forberede deg på finansiering?
	■ Forretningsplanleggingsspørsmål
	Seksjon 6. Bygge strategiske partnerskap for å frigjøre finansiering
	6.1 Hva er strategiske partnerskap?
	6.2 Bygge en partnerskapsstrategi
	6.3 AI-verktøy for partnerskapsmatching

	■ Viktige konklusjoner


